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DIS TICARET ISTIHBARAT UZMANI
YETISTIRME PROGRAMI
DETAYLI iCERIK DERSTEKI OKUNACAK
HAFTA TASLAK KiTAPLAR
ODEVLER VE MAKALELER

1.HAFTA |GENEL TEORIK VE FELSEFi YAKLASIM 1.ODEV: Her katilimci Uluslararas1 Pazarlama
(4 SAAT) Uluslararasi Ticaret ve temel kavramlar bir iiriin belirleyecek | m1? Ihracat pazarlamasi

Uluslararasi pazarlamanin temel ilkeleri

Diinyadaki degisimlerin etkileri ve uluslararasi pazarlamanin aldig1 yeni bigimler
Hiper Rekabet Cagi,

Data-information-intelligence

Big data nedir?

Ticari istihbarat nedir? Dig Ticaret istihbarati

Uluslararast Pazarlama mi1? Thracat pazarlamasi mi1?

Dis ticaret istihbarat uzmani ne is yapar?
NOKTA ATISI iIHRACAT, 4 ana modiil

HEDEF PAZAR CALISMASI

HEDEF PAZAR MATRISI HAZIRLANMASI
o Tablolarin diisey ara ile bir araya getirilmesi
[statistiklerin yorumlanmasi

Biiyiiyen pazarlarin ayrigmast

Biiyliyen pazarlardaki rakip tilkelerin tespiti

o
o
o
o Rekabet sansimizin degerlendirilmesi

ve GTIP numarasi
bulunacaktir.

2. ODEV: Belirlenen
ornek i¢in HEDEF
PAZAR MATRISI
hazirlanacaktir.

mi1?
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Hedef Pazar matrisi hazirlanmasi (6rnek ¢alisma) (herkes derste yapilan
ornegi hazirlayacak)

Egitmen tarafindan
arastirmalara not
verilmesi.

Yaman Ko¢“Yeni Nesil
Dis Ticaret
Istihbarat1”, Kuzgun
yaylinevi,

2.HAFTA
(4 SAAT)

MATRISLERIN KONTROLU VE YORUMU

O
O
O

Tiirkiye’nin iiriin bazinda fiili ihracati
Kagirdigimiz pazarlar
Yorumlama ve tartisma

HEDEF PAZAR KRITERLERININ BELIRLENMESI (4 ana kriter)

O O O O O O

o

HEDEF PAZAR ARASTIRMASININ HAZIRLANMASI

8 TEMEL PARAMETREDE VERILERIN DEGERLENDIRILMESI

8 Parametrede verilerin tek tek ele alinmasi ve hedeflerin belirlenmesi

AHE matrisi ile 8 parametrenin tek bir matrise aktarilmasi

AHE matrisi ile 6n se¢imin yapilmast

On se¢imi yapilan iilkelerin tek tek ithalat rakamlar1, vergi oranlari, uzaklik,
rakiplerin analizi ve rekabet giicleri agindan analizi

Firmanin imkén ve kabiliyetlerinin analiz igine alinmasi ve firmaya 6zgii bir
Pazar arastirmasinin hazirlanmasi

Yaklasik 15 hedef pazarin belirlenmesi

SECILEN HEDEF PAZARLARDA DETAYLI ULKE ANALIZi

Ornek format iizerine gériisme ve uygulama

3. ODEV Hedef Pazar
arastirmasinin
hazirlanmasi

Egitmen tarafindan
arastirmalara not

Yaman Kog“Yeni Nesil
Dis Ticaret
Istihbarat1”,

Kuzgun yayinlari,
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verilmesi.
Eksikliklerin
bildirilmesi

“Dis Ticaret rekabet
Istihbarati”

HAFTA

DETAYLI iCERIK

ODEVLER

OKUNACAK
KiTAPLAR
VE MAKALELER

3.HAFTA
(4 SAAT)

O O OO O 000000 O0OO0OO0OO0ODO0OOoOOoOOoOOoOoOoo

SECILEN HEDEF PAZARLARDA DETAYLI ULKE ANALIZI
Ulke genel durumu

Politik durum

Sektorel durum

Rakiplerin analizi

Gumriik vergileri, ticari engeller, Tarife dis1 gereklilikler
Lojistik olas1 ¢ozlimler

Secilen hedef pazarin igyapisinin analizi i¢in aragtirmalarin tespiti ve bulunmasi
Hedef Bolgelerin tespiti

Hedef iirtinlerin tespiti

Pazarin degerlendirilmesi /dagitim aginin yapisi

Yerel imalatcilar

Yabanci rakipler

Yeni ortaya ¢ikan bilgi gereksinimlerinin karsilanmasi
Firmalarin uygulama yapmalari ve bu uygulamalarin tartisilmasi
Pazarin degerlendirilmesi /dagitim aginin yapisi

Yerel imalat¢ilar

Yabanci rakipler

Pazara giriste olas1 engeller

Standartlarin tespiti

Biiyiiyecek alt sektorlerin tespiti

Dagitim ag1 analizi

Pazara giris stratejisinin belirlenmesi
Hazir Pazar arastirmalarinin analiz teknikleri

4.ODEV: Hedef Pazar
Aragtirmasinin
tamamlanmasi ve
yayina hazir hale
getirilmesi.

“Biiyiik Veri”
Viktor Mayer,
Paloma Yayinlar

4 HAFTA

(4 SAAT)

FIRMA ISTIHBARAT CALISMALARI

O

O
O
@)

Hedef misterilerin NACE ve SIC kodlar1 baglaminda tespiti
Onem sirasina gore smiflandiriimasi

Hedef rakiplerin istihbarati

Hedef miisterilerin istihbarati

5. ODEV: SIC
kodlarinin tespiti ve
Onem sirasmna gore
dizilmesi

Sun Tzu- “Savag
Sanat1 Uzerine”,
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Hedef miisterilerin siiziilmesi
Hedef miisterilerin yoneticilerinin belirlenmesi
Hedef miisterilerin finansal ve risk analizlerinin yapilmasi
HEDEF PAZARDA KULLANILACAK ARACLARIN VE VERI
KAYNAKLARININ SECILMESI
Aktif araglarin tespiti ve se¢imi
Pasif araglarin tespiti ve se¢imi
Ulke igin 6zel rehberlerin tespiti
Diger bilgi kaynaklari
Birincil veri Kaynaklari
Ikincil veri kaynaklari
TICARI BILGI VE ISTIHBARAT KAYNAKLARI
o Bilgi kaynaklar1 indeksleri ve kullanimlar1
o Rehber indekslerinin olusturulmasi sistematigi
o Bilgi ve istihbarat veri tabanlarinin olusturulmast
o Uygulama
Hedef miisterilerin NACE ve SIC kodlar1 baglaminda tespiti
Onem sirasina gore siniflandiriimast
Hedef rakiplerin istihbarat1
Hedef misterilerin istihbarati
Hedef miisterilerin siiziilmesi
Hedef miisterilerin yoneticilerinin belirlenmesi
0 Hedef miisterilerin finansal ve risk analizlerinin yapilmasi
UYGULAMA
Ornek galismalarin yapilmasi
Gimriik kayidi veren rehberler/ sitelerin analizi ve indekslenmesi
Firma Bilgi kaynaklarinin indekslenmesi
Degisik data setlerinden istihbarat tiretmek
Pazar aragtirmasi ve giimriik kayitlarmin
birlestirilmesi Firma rehberleri ile glimriik kayitlarinin
birlestirilmesi D&B Rehberinin kullanimi ve
ornekleme
Thale sorgulama (Avrupa) ve Thale sorgulama
Tedarik i¢in 6rnek calisma hazirlanmasi

O O O o

O O O o o o

O O O O o o

6. ODEV:  bir
ilkeden 6 tane firma
indeksinin
hazirlanmasi

TICARI BILGI
KAYNAKLARI
INDEKSI




Istihbarat-strateji-iletisim birligi
FIRMALARLA ILETiSiM TEKNIiKLERI

OO0 O O O O O O O

Strateji-Istihbarat-iletigim

STRATEJI VE STRATEGEM

Temel stratejik ilkeler ve dis ticarette kullanimlari
Stratejik prensipler

Stratejinin felsefesi ve kokleri

Strategemler ve kars1 koyma teknikleri (36 strategem)
fletisimde kullanilan araglar ve stratejik iistiinliik yaratma
Aktif ve pasif araglarin kullanimlari

Firmalar bazinda uygulamalarin yapilmasi
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FINANSAL REHBERLERIN TESPIiTI VE UYGULAMA
Egitmen tarafindan
arastirmalara not
verilmesi.
Eksikliklerin
bildirilmesi.
5.HAFTA | <+ PROJE VE IHALELER iLE SATIS TEKNIiKLERI VE TEDARIK 7. ODEV: hedef Pazar | 36 STRATEGEM,
Harro Von
(4 SAAT) o Proje ve ihalelerden miisteri bulma teknikleri genel yaklagim icin stratejik planin ve | Senger
o IHALELER iletisim
o Ihale veri tabanlarinin tespiti silahlarinin
o Sonuglanmis ve hala sonuglanmamus ihale ayrimi konumlandirilmasi
o Stratejik yaklagim raporu
o Firmalara 6zgii Ornek ¢alismalarin yapilmasi . .
o PROJELER 8. ODEV: Ihale
, C .. sorgulama (Avrupa)
o Diinya yatirim bankalar1 projeleri ve bunlara erigim yollar1 ;
S AU . ve Thale sorgulama
o Bu projeleri kazananlarin bilgilerine erisim
o Bu bilgile‘rin. apalizi o 9 ODEV: Tedarik
o Bunlarla iletisim teknikleri icin 6rnek calisma
o Firmalarla 6rnek ¢aligmalarin gerceklestirilmesi hazirlanmasi.
o TEDARIK SiSTEMI
IHRACAT SANATI
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ILETISIM SILAHLARI VE KULLANIM SEKILLERI
Secilen Hedef Pazarlarda iletisim silahlarinin
konumlandirilmasi Firma stizme teknikleri

Randevu ve ziyaret

Stratejik listlinliik nasil kazanilir?

6.HAFTA
L Lo : ) | David Eagleman
BAYILIK SOZLESMELERI VE ONEMLI NOKTALAR 10. ODEV: BAYILIK | “Incognito , Beynin
(4 SAAT) o 5 ) ) o . SOZLESMESI Gizli Hayat1,”
TUM EGITIMIN GENEL DEGERLENDIRMESI EKSIKLIKLERIN HAZIRLANMASI
TAMAMLANMASI

Odevlerin
degerlendirilmesi.

7. HAFTA

DIS TICARET ISTIHBARAT SINAVI YAZILI ONLINE Dis ticaret Istihbarat

smavi, YAZILI.
Egitmen tarafindan
sinavlarin
degerlendirilmesi ve
not verilmesi.

SERTIFIKALARIN VE KARNELERIN HAK KAZANANLARA GONDERILMESI
SERTIFIKA ALMAYA HAK KAZANMAYANLARA “KATILIM
BELGELERININ” GONDERILMESI
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Akdeniz [hracatc Birliklen

OKUNACAK ONEMLI KiTAPLAR LISTESI

1
2
3
4.
5.
6
7
8

9.
10.
11.
12.
13.
14.
15.

“Sharlock Holmes Gibi Diisiinmek”
“Yavas Diistince Hizl1 Diisiinme”, Kuhneman

. Uluslararas1 Pazarlama Uzmani Seviye 6 Belgesi

“Jonah Lehrer “ How We Decide”

Viktor Mayer, “Biiyiik Veri”, Paloma Yayinlar

Harry Yarger, “Strategic Theory For The 21st Century”

David Eagleman “Incognito, Beynin Gizli Hayat1”

Competitive Intelligence, makale, Kanada

Richard-Rumelt “Good-Strategy-Bad-Strategy”

Clauzewitz, “Savas Uzerine”

Harro VVon Senger, “Savas Hileleri Strategemler” Cilt I Anahtar Yayinlari
Harro Von Senger “Savas Hileleri Strategemler” Cilt 2 Anahtar Yayinlari
Robert Pellegrini “The Link Between Science Philosophy And Military Teory”
“The Art of War” by Sun Tzu

Ingiliz export strategy HMG_Export_Strategy
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